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Max Christian Pingen

Max bringt eine breite Erfahrung in der 
Branche mit. Von seinen Erfahrungen in 
Brasilien mit der Produktion von Ausrüstungen, 
über Projekt- und Verkaufsmanagement für 
Europa und aktuell für Amerika und Afrika, 
führt seine strukturierte Arbeitsweise zu 
optimalen Lösungen zugeschnitten auf die 
Bedürfnisse des jeweiligen Kunden.
Er bringt sowohl einen Bachelor in 
Maschinenbau als auch einen Master in 

Wirtschaftsingenieurwesen sowie technische 
Erfahrung mit. 
Zusammen mit seinen fließenden 
Sprachkenntnissen in Spanisch und 
Portugiesisch kann dadurch unser gesamtes 
Portfolio gut betreut werden, sowohl 
unter technischen Gesichtspunkten als 
auch auf der kaufmännischen Seite.

Was gefällt Ihnen an Ihrer Arbeit besonders gut?

Warum haben Sie sich für RWE TI entschieden?

Welche drei Wörter beschreiben Sie am besten?

„Sie erhalten die beste Lösung!“ – Diese Botschaft bedeutet für mich:

Die Zusammenarbeit mit den Kunden, um die beste praktische Lösung für ihr Unternehmen 
zu finden, sowie der Aufbau von starken, ehrlichen Beziehungen geben mir am Ende des Tages 
die meiste Zufriedenheit.

Die Energiewelt ist voller unterschiedlicher Herausforderungen, und für RWE TI zu arbeiten 
bedeutet, dass wir Dank unserer breiten Palette an Energieerzeugung, -speicherung und -
gewinnung das beste technische Know-how und ein großes Bündel an Ideen und Lösungen 
anbieten können.

Es ist daher eine große Verantwortung, unser Portfolio bei jedem Kunden vertreten und 
einbringen zu können, aber ich würde es nicht anders haben wollen!

Empathisch. Aufgeschlossen. Leidenschaftlich

Die Anpassung unserer Kapazitäten, die Erkundung verschiedener Methoden und das Verständnis 
des zugrunde liegenden Konflikts und/oder der Ziele erfordern lange Recherchen, 
fachübergreifende Kommunikation und den Willen, die Ergebnisse in Maßnahmen umzusetzen.

Dies kann in der Energie- und Bergbaubranche nur mit Experten funktionieren, die sich jeden Tag 
mit Leib und Seele für ihre Teams und ihre Kunden einsetzen. Und das ist es, was wir bei RWE TI tun.
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